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Quality Media Press - qual a posicdo da empresa dentro do mercado imobilidrio?

R. - A empresa comecou a cerca de 10 anos. A relativamente pouco tem é que nos
especializamos na area centros comerciais. Acho que agora estamos muito bem “instalados”
dentro desta atras de mercado. Por uma questao de imagem e mercado internacional temos
uma associacao com Savills. Em termos de mercado nés temos uma posicdo importante em

termos de juntar o mercado portugués com o mercado externo.

Q. - Os principais clientes sGo portugueses?

R. - Uma grande parte do nosso trabalho realiza-se com clientes de fora. O volume de negocios
do trabalho em Portugal quase nao tem expressao. Os nossos principais clientes sao
construtores, promotores principalmente espanhois e investidores institucionais de diversas

nacionalidades. N6s somos uma empresa com ligacoes internacionais nestas areas de trabalho.

Q. - A empresa nos ultimos anos tem conseguido manter a sua quota de mercado?

R. - Em termos da nossa quota de mercado temos vindo a aumentar, passo a passo temos
estado a expandir-nos. Acho que somos o Unico grupo nesta area que abriu também um
escritorio no Porto. Entramos ha 2 anos na area da hotelaria, temos uma pessoas totalmente
dedicada a esta area. No mercado de escritorio e de armazém estamos estaveis, iniciamos ha 5
anos. O que esta a acontecer em Portugal é que ha uma tendéncia na profissionalizacdo no

sector. Ainda ha espaco para crescer nestes sectores, dentro e fora de Portugal.

Q. - A situagdo economica de Portugal estd a afectar o sector imobilidrio?

R. - Esta intimamente ligada. Quando estamos a falar da actividade no mercado de escritorios,
falamos de empresas que tem que tomar decisdes de investimento a longo prazo. O mercado
depende da confianca da direccdo de uma empresa. O que esta a acontecer é que finalmente
ha um crescimento, é ligeiro mas estad mais dinamico. As pessoas preferem ficar onde estao

sem recorrer a investimentos avulsos, nao querem apostar se nao tiverem confianca.

Q. - Quais os aspectos positivos e negativos da “invasGo” de empresas espanholas no mercado

portugués?



R. - O principal aspecto em todos os lados que ndao podemos considerar aspecto positivo nem
negativo, é o poder economico e a agressividade dos investidores no mercado. Esta a afectar o
mercado no sentido que os espanhois estao a adquirir quota de mercado, aceitam projectos
com percentagens muito mais baixas. Do ponto de vista do investimento se nao fossem os
espanhdis a entrar em Portugal seriam outros como por exemplo os franceses ou os americanos
e esta entrada fez com que o mercado ficasse mais dinamico. Em termos de promocéo o Unico
receio que tenho é a entrada massiva no mercado. E benéfico o abrandamento que existiu da
construcao porque havia um excesso no mercado. Tudo indica que os espanhdis estao a entrar

no mercado em forca.

Q. - Qual a previsdo da situacdo economia para 2007?

R. - O crescimento de que falamos é tao pequeno que quase ndo se nota. E conhecido pelos
analistas que o crescimento no geral é de 2%. Apesar de tudo acho que Portugal ainda esta
condenado a passar mais alguns momentos de tempos dificeis, mas estamos no bom caminho.

Q. - Onde gostaria de ver posicionada a empresa dentro de 5 anos?

R. - A grande diferenca que vou ver é no mercado habitacional, especificamente no mercado

de turismo. Acho que vai ter um aumento muito consideravel, vai haver uma grande expansao

desta area.



